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Eine Branche macht Bildung

Financial Adviser (eficert)

Vom Versicherungsfachmann (BWV)
zum Finanzexperten fur Europa
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Vertriebsprofis
bilden sich weilter!

Als Versicherungsvermittler

... ist professionelle Beratung fur Sie
selbstverstandlicher Alltag. Sie wissen,
dass mehr denn je branchentbergrei-
fende Kenntnisse in den Bereichen
Vorsorge und Geldanlage lhren beruf-
lichen Erfolg bestimmen.

Neue Herausforderungen

... an lhre Beratungskompetenz stellen
auch die verstarkte Kooperation mit
Kreditinstituten und Bausparkassen
sowie das zunehmende Zusammen-
wachsen des europaischen Finanz-
marktes.

Deshalb beschrankt sich qualifizierte
Beratung und Dienstleistung heute
nicht mehr nur auf das Feld ,,Rundum-
Versichern”, sondern macht ein fun-
diertes Wissen in allen Fragen der
Finanzdienstleistung - auch aus euro-
paischer Perspektive - notwendig.

Gezielte Weiterbildung

... lasst Sie diesem komplexen An-
spruch gerecht werden. Erweitern Sie
gezielt Ihr Know-How durch eine ent-
sprechende Ausbildung - eine Ausbil-
dung, die in der Branche sowohl auf
nationaler, als auch auf europaischer
Ebene anerkannt ist und in der
Zertifizierung zum Financial Adviser
(eficert) miindet.

Der internationale Titel Financial
Adviser (eficert) sichert lhnen ein
Profil, das Sie beim Kunden als
kompetenten Berater auszeichnet.

Die Qua

ifizierung

Financial Adviser (eficert)
auf einen Blick

A

Zielgruppen

Die Qualifizierung Financial Adviser

(eficert) ist fiir Sie das Richtige, wenn
fur Sie als Versicherungsvermittler
Finanzdienstleistung immer starker
zu lhrem téglichen Geschéftsfeld
wird.
Sie sich européische Perspektiven
im Vermittlungsgeschaft erschlie-
3en wollen.
Sie sich internationale Kompe-
tenzen fir Ihre berufliche
Entwicklung erwerben wollen.

Voraussetzung
Ihre Qualifikation als Versicherungs-

fachmann/-fachfrau (BWV) oder Ver-
sicherungskaufmann/-kauffrau ist
d'/
L

die Grundlage.
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Ausbildungsschritte

Sie absolvieren die Module ,Bau-
sparen und Investment (BWV)” und
.Betriebliche Altersversorgung (BWV)",
wodurch Sie mehr und mehr Kunden
auch in den Bereichen der Vorsorge
und Geldanlage beraten, die nicht
zum klassischen Versicherungsge-
schaft gehoren.

Mit den Modulen ,,Bankenwissen fiir
Mitarbeiter der Versicherungswirt-
schaft” und , Europaischer Markt fiir
Finanzdienstleistung” erhalten Sie
einen Uberblick (iber die verschiede-
nen Anlagestrategien im deutschen
Bankengeschaft und tber den euro-
paischen Finanzdienstleistungsmarkt.

Der Titel Financial Adviser (eficert)

ist lhr européaisches Markenzeichen
im Vertrieb. Im Finanzdienstleistungs-
markt der Zukunft sind Sie bestens
geriistet fiir lhren beruflichen Erfolg.




Der Financial Adviser (eficert) Beste Unterstltzung
Ihr europaisches Markenzeichen durch |hr Bildungsnetzwerk
Im Vertrieb Versicherungswirtschaft

Mit BWV und DVA - den Partnern im
Bildungsnetzwerk Versicherungswirt-
schaft - vertrauen Sie sich bewahrten
und erfahrenen Dienstleistern in
Fragen der Aus- und Weiterbildung

in unserer Branche an.

Wir sind Partner
im Bildungsnetzwerk
Versicherungswirtschaft

Sie kennen uns
als Experte fur nationale Bildungs-
abschlisse in der Versicherungs-
branche. Wir garantieren lhnen
Qualitat in lhrer Ausbildung - jetzt
und in Zukunft.
als Uberbetrieblicher Bildungstrager
der Versicherungswirtschaft und

Als Financial Adviser (eficert)
haben Sie die richtige Qualifikation
fir den immer starker zusammen-
wachsenden Finanzdienstleistungs-
markt.
beraten Sie Ihre Kunden kompetent
im Bereich Altersvorsorge, Risiko-
vorsorge, in der Immobilienfinan- eficert zertifiziert européische
. . als kompetenten Ansprechpartner . . . el
zierung und im Anlagenmanage- . . I Finanzdienstleistungsqualifikationen
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Die Ziele von eficert

erkennen und nutzen Sie lhre eficert) ten Standards.
Chancen im europaischen Vertrieb. . . eficert entwickelt europaische
entwickeln Sie flir Ihre Kunden 35 LG LA L0 GRS > LETEN D Gutesiegel: die europaischen Titel

auf europaweite Kooperation und

transparente Zertifizierungsstandards. AL ARG T

Financial Planner (eficert) stehen
fiir international anerkannte Kom-
petenz im Vertrieb.

eficert begleitet die Entwicklung
und Harmonisierung des Finanz-

grenziberschreitende Losungen.

O Europaischer Markt
fiir Finanzdienst- European Financial Certification
leistung Organisation (eficert) e.V.

wurde am 8. November 2002

Zum Abschluss aller Ausbildungs-
schritte erhalten Sie das europaische
Gitesiegel Financial Adviser (eficert).

in Madrid gegrundet. . .
O . dienstleistungsmarktes auf euro-
Bankenwissen ist der Zusammenschluss von sischer Ebene
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Die Inhalte |hrer Ausbildung
zum Financial Adviser (eficert)

~Bausparen und Investment”

~Betriebliche Altersversorgung”

~Bankenwissen fiir Mitarbeiter

in der Versicherungswirtschaft”

~Europaischer Markt
fir Finanzdienstleistung”

Durch verstarkte Kooperation von Banken,
Sparkassen, Bausparkassen und Versiche-
rungen hat sich die Angebotspalette der
meisten Vermittler um eine Vielzahl von Pro-
dukten erweitert. Rund-um-Beratung erstreckt
sich auch auf viele Bereiche der Vorsorge und
Geldanlage. In diesem Modul erhalten Sie
einen grundlegenden und komprimierten
Uberblick tiber die verschiedenen Spar- und
Anlageformen im Bereich Bausparen und
Investment.

Fachthemen im Uberblick
(60 Unterrichtseinheiten)
Vermogenswirksame Leistungen
Bausparen
- Staatliche Forderungen
- Sparphase
- Darlehensphase
Investment
- Finanzmarkte
- Investmentfonds
- Rechtliche Grundlagen
- Steuerliche Behandlung
- Altersvermégensgesetz (AVmG)
in Verbindung mit Fondssparplanen
- Verkauf von Investmentfonds

Das Modul wird mit einer Prifung
beim BWYV abgeschlossen. Sie erhalten

ein Zertifikat.

Das Modul ist lhr idealer Wegbereiter und
Wissensschatz im wachsenden Markt der
betrieblichen Altersvorsorge. Alle Durchfilih-
rungswege der betrieblichen Altersversorgung
werden deshalb behandelt und sowohl praxis-
orientiert als auch leicht verstandlich bespro-
chen. Gleichzeitig lernen Sie, Inre Gewerbe-
kunden im Bereich der Kollektivversicherung
kompetent zu beraten.

Fachthemen im Uberblick

(50 Unterrichtseinheiten)
Gesetzliche Grundlagen
Direktversicherung
Pensionskasse
Unterstlitzungskasse
Pensionszusage
Pensionsfonds
besondere Personengruppen
(Gesellschafter-Geschaftsfiihrer,
mitarbeitende Familienangehorige)
staatliche Forderung nach AVmG
Kollektivversicherungen

Das Modul wird mit einer Prifung
beim BWYV abgeschlossen. Sie erhalten
ein Zertifikat.

In diesem Modul erhalten Sie einen grundle-
genden und komprimierten Uberblick iiber
die verschiedenen Spar- und Anlageformen
im Bankenbereich. Aufbauend auf diesem
Wissen analysieren Sie Anlagestrategien fur
die verschiedenen Kundengruppen.

Fachthemen im Uberblick

(20 Unterrichtseinheiten)
Bankbetriebliche Grundlagen
Spar- und Anlageformen
Zins und Rendite
Immobilienfinanzierung

Das Modul wird mit einer Fallstudie
abgeschlossen. Sie erhalten eine Teil-
nahmebestatigung.

In diesem Modul erhalten Sie das erforderliche
Know-How fiir eine erfolgreiche Beratung in
der Finanzdienstleistung im europaischen Kon-
text. Sie werden mit den Entwicklungen und
fir Sie wichtigen Regularien des nationalen
und internationalen Marktes vertraut gemacht.
Dieses Wissen qualifiziert Sie besonders fiir
die Beratung von Kunden, die aus einem
europaischen Nachbarland kommen oder
befristet im Ausland tatig sind.

Fachthemen im Uberblick

(20 Unterrichtseinheiten)
Ursprung, Entwicklung und Institutionen
der EU
Finanzdienstleistungsgesetzgebung
in der EU
Rechtsgegensatze in europaischen Landern
Der europaische Finanzdienstleistungsmarkt:
ein exemplarischer Uberblick und ein Ver-
gleich zwischen dem eigenen und 2 anderen
Landern
Kunftige europaische Entwicklungen
im Finanzdienstleistungsbereich

Das Modul wird mit einer Priifung
beim BWYV abgeschlossen. Sie erhalten
ein Zertifikat.




Ihre nachsten Schritte

Damit Sie im Versicherungsmarkt
der Zukunft lhren Erfolg schon heute
planen kénnen, wenden Sie sich an
unsere Experten im Bildungsnetz-
werk, wir beraten Sie gerne bei lhrer
individuellen Planung.

m Das BWV in lhrer Region oder lhr
Versicherungsunternehmen halten
fiir Sie die Module ,,Bausparen
und Investment” und ,Betriebliche
Altersversorgung” bereit.

m Bei der DVA kénnen Sie neben den
genannten zusatzlich die Module
~Bankenwissen fiir Mitarbeiter in
der Versicherungswirtschaft” und
~Europaischer Markt fiir Finanz-
dienstleistung” buchen.

Achtung!
Hier war leider schon jemand schneller!

Kein Problem - die Informationen zum
Seminarangebot der DVA lassen wir
lhnen gerne zukommen.

Die aktuellen Termine, lhren person-

lichen Ansprechpartner sowie die Wenden Sie sich bitte an:
jeweiligen Preise der Module finden Telefon 089/455547-722
Sie im Internet unter: info@versicherungsakademie.de

lernpark-versicherungswirtschaft.de
oder auf dem beiliegenden Informa-
tionsblatt der DVA.

Bei Interesse am gesamten Seminar-
angebot der DVA lassen wir lhnen
gerne auch das aktuelle Bildungspro-
gramm der DVA zukommen.
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eficert -

European Financial
Certification Organisation

Ihr Ansprechpartner bei der
European Financial Certification
Organisation (eficert) e.V.

Stolberger Str. 313
50933 Kdln

Telefon 0221/949743-0
Telefax 0221/949743-6
thomas.kraemer@eficert.org
www.eficert.org

lhre Partner im Bildungsnetzwerk

Versicherungswirtschaft

BWV

Berufsbildungswerk

der Deutschen
Versicherungswirtschaft
(BWV) e.V.
Geschaftsbereich
AuRendienst-Ausbildung
Stolberger Str. 313
50933 Kdln

Telefon 0221/949743-0
Telefax 0221/949743-6
info-aa@bwv-online.de
www.bwv-online.de

\\/ DVA

Deutsche
Versicherungsakademie
(DVA) GmbH
Arabellastr. 29

81925 Miinchen

Telefon 089/455547-722
Telefax 089/455547-710
info@versicherungsakademie.de
www.versicherungsakademie.de



